
التعليم:

جامعة دمشق:

درست الهندسة المدنية في جامعة دمشق
مابين عام | 2005 - 2010

- خريج هندسة مدنية قسم الإدارة الهندسية والإنشاء
  بمرتبة جيد | 2011 

- درست ماجستير مصغر في إدارة الأعمال الموارد البشرية في إستانبول | 2018
- انضممت إلى فريق عمل للخبرات في 3Dماكس و الأوتوكاد | 2019

مدرسة عبد الرؤوف سعيد الثانوية

شهادة الثانوية العامة | 2003 - 2004
- تخرجتُ بمعدل تراكمي 3,7

- رُشحت للقب أوائل المتفوقين في عام 2004

التاريخ المهني:

2_مدير شركة سياحية ‏ تجارية | 2020 - 2022
تم تعييني مدير شركة كويستانبول للسياحة و التجارة

مقرها في إستانبول منطقة ماسلاك تعمل في مجال السياحة و التجارة.

3_موظف عقد عمل في دائرة الأجانب في إستانبول | 2018 - 2020

تم تعييني موظف للعلاقات العامة بين المراجعين العرب والأجانب
وتسيير معاملاتهم داخل تركيا. 

ضمنت وجود روح معنوية عالية مابين الموظفين والمراجعين، وساعدتُ في وضع
استراتيجيات ونظم في التكافؤ والتعامل المناسبة.

4_موظف ‏مبيعات في شركة GULT ‏للمجوهرات والإكسسوارات | 2014 - 2018
الترويج للمنتجات وخدمات الشركة وزيادة قاعة العملاء.

 تحقيق الأهداف البيعية الشهرية والسنوية.
 متابعة العملاء بعد البيع لضمان رضاهم واستمرارية التعامل.

 إعداد تقارير ‏دورية في حركة المبيعات وحالة السوق.

لمحة شخصية:

مراد عبدالمجيد أوغلو
مواليد دمشق سورية | 1985

من تركمان دمشق 
جامعي شغوف بكل ما يتعلق في العمل والأجتهاد، 

‏ولدي مهارات متعددة في عدة مجالات وباحث عن فرص عمل
ضمة شركة مميزة حيث يمكنني استثمار مهاراتي في الإقناع

وخدمة العملاء وتنمية المبيعات والمساهمة في زيادة حصص
الشركة السوقية وبناء علاقات قوية مع العملاء.

معلومات الاتصال:
Harmantepe Mahallesi, Çelenk Sk. No:15, D:2

Kağıthane/İstanbul 34410

muratabdulmecidoglu@gmail.com

الهاتف المحمول: 11 11 015 555 90+ 
الهاتف المحمول: 18 40 100 555 90+ 

الدورات: 

- دورة في التصميم الداخلي و 3D في شهر يوليو 2019
- دورة في إدارة الأعمال و البزنس في نوفمبر 2018

اللغات:

- العربية - ‏‏لغة الأم
- التركية - ممتازة

- الإنجليزية - ‏ضعيفة

ميزات إضافية: 

- حاصل على ‏الجنسية  التركية ‏سنة 2022
 19 - 12 - 2018 - }B{ حاصل على رخصة القيادة التركية -

1_ ‏مسؤول التسويق ‏والحجوزات | 2022 - 2025
 LEPTIS MAGNA ‏موظف ‏‏تسويق وحجوزات في شركة

‏ تنفيذ الحملات التسويقية عبر الوسائط التواصل الاجتماعي.
 إعداد الخطط التسويقية وتحليل السوق والمنافسين.

 المشاركة في المعارض والفعاليات ‏لعرض منتجات الشركة.
 التعاون مع فريق المبيعات لزيادة حجم الإيرادات.

‏المهارات:

مهارات الإقناع والتفاوض.
‏القدرة على بناء علاقات قوية مع العملاء.

‏خبرة في استراتيجيات التسويق الرقمي والتقليدي.
‏إيجاد استخدام برامج أوفيس.

‏سرعة  التعلم والعمل تحت الضغط.


